
                                                                           

 
 

JORNADA – TALLER:  NOVEDADES LEGISLATIVAS 
 

* R.D. Ley  7/2011, de 10 de junio, de medidas urgentes para la reforma de la negociación colectiva. 
 

* R.D. Ley 801 / 2011 , de 10 de junio ,  por el que se aprueba el Reglamento de los procedimientos de regulación 
de empleo y de actuación administrativa en materia de traslados colectivos. 
  

Viernes 15 de Julio de 2011 
 

PROGRAMA: 
 

  09´30 h.   
  D. Carlos L. Alfonso Mellado, Catedrático de Derecho del Trabajo y de la Seguridad Social.   
 

           1) REFORMA DE LA NEGOCIACIÓN COLECTIVA
 ‐ Estructura de la Negociación Colectiva y concurrencia de convenios. 
 ‐ Contenido y vigencia de los Convenios Colectivos. 
 ‐ Legitimación. 
 ‐ Comisión Negociadora. 
 ‐ Tramitación de los Convenios Colectivos. 
 ‐ Aplicación e interpretación del Convenio Colectivo. 
 ‐ Flexibilidad interna negociadora. 
 ‐ Procedimientos no judiciales. 

 

           2) NUEVO REGLAMENTO PROCEDIMIENTO ERES Y TRASLADOS COLECTIVOS
 ‐ Procedimiento Administrativo de Regulación de Empleo. 
 ‐ Extinción causas económicas, técnicas, organizativas o de producción. 
 ‐ Suspensión del contrato y reducción del contrato, causas. 
 ‐ Extinción y suspensión, reducción Jornada por fuerza mayor. 

 

  11´45 h. TALLER PRÁCTICO         
  D. Carlos Hernández Flores, Licenciado en Ciencias del Trabajo y Graduado Social. Consultor de RRHH. 
 

    1) FUNDAMENTOS EN LOS QUE BASAR LA NEGOCIACIÓN
‐ ¿Qué aspectos de nuestra forma de comunicar hay que revisar? 
‐ ¿Cómo influye la Emoción en nuestras negociaciones? 
‐ La importancia de la Percepción para el desarrollo de la negociación. 

 

     2) ESTRATEGIAS Y TÁCTICAS PARA NEGOCIAR CON ÉXITO  
‐ ¿Se prepara debidamente para negociar, o repetimos los modelos de siempre? 
‐ Conocemos nuestra posición, pero ¿cómo interpretamos la posición contraria? 
‐ No de ni reciba información, intercámbiela. 
‐ ¿Qué hacemos en los descansos durante la negociación?  Como aprovecharlos. 
‐ Las dos partes deben entender lo mismo. Reformulando posiciones. 
‐ Pedir y dar sin tocar el “sitio físico”. 
‐ Las Técnicas: la Razón; El Poder; La Creatividad; El PMA. 
‐ Para el juego del Final de la negociación hay que tener una triple preparación: de Información, de Ubicación y 
psicológica. 

 

            3) LOS RETOQUES
‐ Diseño de un esquema de comunicación personal que nos facilite la negociación. 
‐ Preguntar con arte reforzará su capacidad para hacer las preguntas correctas. 
‐ Superar los enroques utilizando el “disco rayado” y los “acuerdos viables”. 
‐ Al final, hemos creado valor con la negociación. 

 
LUGAR DE CELEBRACIÓN:  Fundación Bancaja – Sala Luis Vives B (Plaza Tetuán, 23 – Valencia). 
 

INSCRIPCIÓN:  40€ colegiados                      
 

       DETRÁS: BOLETÍN DE INSCRIPCIÓN            



                                     
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
                                                          

 
BOLETÍN DE INSCRIPCIÓN: 

Jorn. Taller Novedades Legislativas_15.Julio.11 
Nombre y Apellidos _______________________________________ DNI ___________ ‐ __ 
Domicilio _________________________________   Población ______________C.P.______ 
Teléfonos ___________ // ___________  e.mail  __________________________________ 
Graduado Soc. col. D/Dª______________________________________________________ 
EMPRESA _________________________________________________________________ 

FIRMA

 

FORMA DE PAGO:  
□ Personalmente en el Colegio (Antes del 12.07.11)     
□ Ingreso en BANCAJA: códigos bancarios: entidad 2077, of. 0709, d.c. 49, nº de cta cte. 3101115721  a nombre de esta Institución 
□ Autorizo cargo en mi cuenta bancaria.  

* Se devolverán  los derechos de inscripción a toda cancelación recibida, por escrito, hasta las 48 h. antes del comienzo del curso. 
Pasado este tiempo no se admitirán cancelaciones. El Excmo. Colegio Of. de Graduados Sociales de Valencia se reservan el derecho 
de anular el curso por falta de quórum mínimo necesario para su celebración. 

 

INSCRIPCIÓN 
Es imprescindible inscribirse y cumplimentar la documentación pertinente. En secretaría del colegio personalmente, por fax 
(963515744), por e.mail cursos1@cograsova.es o a través del boletín electrónico que aparece en la pág. web www.cograsova.es
 

 

Le informamos que la cumplimentación de todos los datos personales facilitados en el formulario es necesaria para poder inscribirlo en esta acción formativa.  
Los datos serán tratados confidencialmente e incluidos en ficheros de las entidades destinatarias, con la finalidad de gestionar las acciones de formación. 
Usted podrá dirigirse por escrito a sus direcciones para solicitar la consulta, modificación, cancelación y oposición posterior al tratamiento de los datos facilitados: 
- Excmo. Colegio de Graduados Sociales de Valencia: C/Grabador  Esteve, 4, 1ª,  ‐ Valencia – 46004, a la atención de “Servicio de Protección de Datos”. 
Así mismo, usted ...... (*) autoriza de manera expresa que los datos sean conservados y utilizados por las entidades anteriores para ofrecerle otros cursos, servicios o 
productos que puedan considerar de su interés. 
(*) Escribir “no” en caso de no ofrecer su consentimiento para el tratamiento con esa finalidad.  
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